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Economia

« In provincia di
Brescia ok coniil
98,4% dei consensi
all'intesa siglata
ainizio giugno

con i sindacati

di categoria

BRESCIA A seguito della si-
gla - il4 giugno scorso - dell'i-
potesi per il rinnovo del con-
tratto nazionale dilavoroper
gliaddetti delle Pmiaderenti
a Unionmeccanica-Confapi,
anche a Brescia si & comple-
tata la fase assemblee nei
luoghi di lavoro per il voto
sull'intesa raggiunta: interes-
sa oltre 42mila imprese e
450mila lavoratori a livello
nazionale, nel Bresciano cir-
ca mille aziende (solo 180
con olire 30 dipendenti) e
pitdizomilaoccupati.

Il visultato

Inprovincia - spiega unano-
ta della Fiom di Brescia - so-
no state 126 1e realla interes-
sate dal referendum e ben
7.657 i dipendenti coinvolti,
con un il consenso che si at-
testa al 984%. «Riteniamo
importante ribadire il valore
e limportanza dell'intero
percorso democratico e par-
tecipativo che ha caratteriz-
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L’accordo per le Pmi

Unionmeccanica-Confapi:
si dei lavoratori al contratto

zato tutto il processo nego-
#iale, dalla costruzione della
piattaforma alla necessaria
mobilitazione con 16 ore di
sciopero, fino alla sigla che
ha portate al rinnovo di un
accordo che nel territorio na-
zionale riguarda pio  di
400.000 lavoratorir, sottoli-
nea l'organizzazione sinda-
cale dei metalmeccanici ade-
rente alla Cgil, guidata dal se-
gretario generale Maurizio
Oreggia.

Lincremento previsto sui
‘minimi retributivi mensili al
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Il vinnove In provincia di Brescia sono interessati oltre ventimila lavoratori metalmeccanici

5" livello nella vigenza con-
trattuale con scadenza al 31
dicembre 2028 ¢ di 200 eu-
T0, ¢ stata mantenuta inolire
la clausola di salvaguardia
contro eventuali picchi in-
flattivi ¢ l'ultrattivita. Sono
confermali e rafforzali tutti
gliaspetti di carattere norma-
tivo, sulle tipologie contrat-
tuali ¢ il precariato ¢ sono
previste nuove tutele riguar-
danti la malattia i permessi,
la formazione continua e la
sicurezza.

«La Fiom esprime soddi-
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sfazione per il risultato, otte-
nuto con I'impegno e il con-
tributo quotidiano dell'orga-
nizzazione a tutti i livellis,
Soddisfatte anche le altre si-
gle sindacali di categoriaim-
pegnate nelle partita. In
Lombardia la consultazione
certificata ha coinvolto 514
aziende e una platea com-
plessiva di 26.605 dipenden-
ti:afronte di14.989 aventi di-
ritto, i voti favorevoli sono
stati 14.786. ConI'ok a livello
nazionale oral'accordo &pie-
namente effettivo. Rec.

d

1%

)

- A supporto del servizio
Buy Now Pay Later (Paga
in 3) di Satispay Europe:
consente di rateizzare gli
acquisti senza interessi

BRESCIA Credito Lombar-
do Veneto ha perfezionato
un'operazione di cartolariz-
zazione a supporto del ser-
vizio Buy Now Pay Later
(Pagain 3) di Satispay Euro-
pe: prevede un program-
ma complessivo da 30 mi-
lioni di curo, strutturato
con emissione di notes se-
nior e junior. Credito Lom-
bardo Veneto ha ricoperto,
conbancaFinint, il ruolo di
arranger, intervenendo an-
che come senior notehol-
der erisk retention holder,
confermando il posiziona-
mentodibanca specializza-
ta nelle operazioni di spe-
cialized lending e capital
markets.

1l portafoglio sottostante
¢ costituito dai crediti origi-
nati dal servizio «Paga in
3», Ia soluzione Buy Now
Pay Later sviluppatadaSa-
tispay, che consente ai con-
sumatori di rateizzare gli
acquisti in tre pagamenti
senza interessi. «Il mercato
fintech sta raggiungendo
una fase di maturita in cui,
accanto alla capacita di in-
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L’operazione

«Cre.Lo-Ve»:
cartolarizzazione
da 30 milioni di euro

novare, diventa fondamen-
tale poter contare su strut-
ture di funding efficienti e
scalabili, sottolinea Paolo
Gesa, amministratore dele-
gato di Credito Lombardo
Veneto (Cre. Lo-Ve). L'ope-
razione si inserisce nella
strategia di Credito Lom-
bardo Veneto di sviluppare
una piattaforma dedicata
alle cartolarizzazioni, allo
specialized lending e al
supporto finanziario delle
fintech.

«Paga in 3 ¢ stato subito
molto apprezzato dallano-
stra community perché ri-
sponde a un bisogno reale:
gestire le spese di tutti i
giorni con semplicita e tra-
sparenza, senza interessi
né costi nascosti. Vediamo
un enorme  potenziale
nell'online, ma soprattutto
nei negozi fisici, dove que-
sta forma di pagamento ¢
ancora poco diffusa e pud
generare valore sia per gli
utenti che per i commer-
cianti», spiega Alberto Dal-
masso, co-founder e ceo di
Satispay. Sul mercato dal
2015, Satispay ¢ oggi una
delle principalirealta finte-
ch enropee, con una com-
munity di oltre 6,5 milioni
di persone e un network di
450.000 attivita conven-
zionate,
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